BWL Log

1.2 Unternehmensführung – Ziele

Umsatzsteigerung um 10 % = absolute Größe
Rentabilität = Umsatz / Gewinn = relative Größe
	Sachziele
	Formalziele

	Mengengrößen
	Geldgrößen



	Hohe Wirtschaftlichkeit
	Maximalprinzip
mit gegebenem Werteinsatz
höchstmögliche Leistung erzielen

	
	Minimalprinzip
vorgegebene Leistung mit gerinst möglichem Werteinsatz zu erreichen




1.2 Unternehmensführung – Planung

Zielsystem
Zielbildung → Handlungsalternative

Strategische Planung

SWAT-Analyse
	U-Intern =>
	Strength
(Stärke)
	Weaknesses (Schwächen)

	U-extern =>
	Oppurtunities (Chancen)
	Threats (Risiken)




